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การวิจัยครั้งนี้มีวัตถุประสงคเพื่อศึกษา 1) สภาพและกลไกทางการตลาดในอดีตและ
ปจจุบันของขาวหอมมะลิในจังหวัดเชียงใหม 2) ปจจัยที่เกี่ยวของกับสภาพและกลไกทางการตลาด
ของขาวหอมมะลิในจังหวัดเชียงใหม และ 3) วิเคราะหแนวโนมดานราคาของขาวหอมมะลิและทาง
เลือกในดานการผลิตและจําหนายขาวหอมมะลิของเกษตรกรในจังหวัดเชียงใหม ผูใหขอมูลในการ
วิจัยประกอบดวย เกษตรกรผูปลูกขาวหอมมะลิในอําเภอดอยสะเก็ดและสันกําแพง จังหวัดเชียงใหม
จํานวน 380 ราย และผูประกอบการคาขาวประเภทโรงสีและขายสง จํานวน 40 ราย รวมจํานวนผูให
ขอมูลทั้งสิ้น 420 คน รวบรวมขอมูลโดยใชแบบสอบถามที่สรางขึ้นตามวัตถุประสงคการวิจัย ขอมูลที่
ไดนํามาวิเคราะหดวยโปรแกรมสําเร็จรูป SPSS เพื่อวิเคราะหหาขอสรุปโดยใชความถี่ รอยละ คา
เบี่ยงเบนมาตรฐานและคาเฉลี่ย สวนของการวิเคราะหแนวโนมดานราคาขาวหอมมะลิใชวิธีการ
คํานวณแบบอนุกรมเวลา

ผลการวิจัยมีดังนี้
1. สภาพและกลไกทางการตลาดในอดีตและปจจุบันของขาวหอมมะลิพบวาไมมีความ

แตกตางกันในปการผลิต 2542/43 และ 2543/44 เกษตรกรสวนใหญไดรับผลผลิตขาวหอมมะลิ
เฉลี่ย 600-649 กก./ไร มีการแบงพื้นที่เพาะปลูกโดยปลูกขาวหอมมะลิเพื่อจําหนาย และกข.6 เพื่อ
บริโภคในครัวเรือน ในป 2542/43 เกษตรกรสวนใหญจําหนายขาวไดในราคาเฉลี่ย 7.05-7.50 บาท/
กก. และป 2543/44 ราคาเฉลี่ยที่ไดตํ่ากวา 6.50 บาท/กก. สวนใหญทราบราคาขาวจากพอคารับซื้อ



ระดับไรนาและจําหนายไดในราคาที่ทราบ เกษตรกรสวนใหญไมมีการรวมกลุมเพื่อแปรรูปและ
จําหนายขาว และจําหนายขาวใหพอคารับซื้อ มีบางรายที่เปลี่ยนแหลงรับซื้อในป 2543/44 สาเหตุ
มาจากไมพอใจในราคาที่ไดรับและในบางพื้นที่พอคาที่เขามารับซื้อมีจํานวนลดลง ความชวยเหลือ
ดานการตลาดจากทางราชการพบวาสวนใหญไมไดรับความชวยเหลือดังกลาว มีบางรายที่ไดรับ
ความชวยเหลือซึ่งเปนความชวยเหลือดานการอบรมและใหความรูทางการตลาด การรวมกลุมเพื่อ
แปรรูปสินคาทางการเกษตร ขอมูลเกี่ยวกับแนวนโยบายการผลิตและตลาดของขาว สวนใหญรับ
ทราบจากสื่อทางวิทยุและโทรทัศน ปญหาการผลิตที่เกษตรกรสวนใหญไดรับคือปุยและสารเคมีที่ใช
ในนาขาวมีราคาแพง ปญหาดานการตลาดสวนใหญเกิดจากการกดราคารับซื้อจากพอคาคนกลาง

2. ปจจัยภายในที่เกี่ยวของกับสภาพและกลไกทางการตลาดพบวา ราคาจําหนายไมมี
ผลตอปริมาณการผลิต การเปลี่ยนแปลงของราคามีผลมาจากปริมาณขาวที่มีอยูในตลาด โดยสวน
ใหญเกษตรกรมีปริมาณผลผลิตขาวหอมมะลิในป 2543/44 ประมาณ 4,500-6,000 กิโลกรัม นิยม
ปลูกขาวนาปและมีเพียงบางพื้นที่ปลูกขาวนาปรังดวย ซึ่งสวนใหญอาศัยน้ําจากระบบชลประทานใน
การเพาะปลูก ดานพฤติกรรมการรับซื้อของผูประกอบการ พบวารับซื้อขาวหอมมะลิและกข.6 โดย
โรงสีขาวรับซื้อขาวจากเกษตรกรและพอคาขายสงรับซื้อจากโรงสีขาว การตัดสินใจเลือกแหลงรับซื้อ
ขาวสวนใหญมาจากความคุนเคยและติดตอซื้อขายมานาน ปริมาณขาวที่รับซื้อในแตละปข้ึนอยูกับ
เงินทุนของกิจการ การกําหนดราคาขาวขึ้นอยูกับโรงสีขาวในพื้นที่เดียวกัน ซึ่งการเปลี่ยนแปลงของ
ราคาจะเปนไปในทิศทางตรงกันขามกับปริมาณขาวในตลาด โรงสีขาวจําหนายขาวใหพอคาขายสง
และประชาชนทั่วไป สวนพอคาขายสงจําหนายใหแกประชาชนโดยตรง ความรูความเขาใจดานการ
ผลิตและตลาดของเกษตรกรพบวาสวนใหญมีความรูความเขาใจในการผลิตตามหลักวิชาการ แตมัก
ใชปุยหรือสารเคมีในปริมาณมาก ดานการจําหนายนั้นเกษตรกรตัดสินใจจากราคาที่พอคาเสนอ

สําหรับปจจัยภายนอกพบวา เกษตรกรสวนใหญไมไดรับการชวยเหลือดานการผลิตจาก
ทางราชการ มีเพียงบางกลุมไดรับการชวยเหลือดานเทคโนโลยีการผลิตซึ่งเปนสวนหนึ่งของโครงการ
ศูนยผลิตขาวชุมชน ดานปริมาณความตองการขาวจากตลาดตางประเทศพบวามีปริมาณเพิ่มข้ึน

3. แนวโนมทางการผลิตและจําหนายขาวของเกษตรกรพบวา สวนใหญไมมีแนวโนม
ของการเปลี่ยนแปลงปริมาณการผลิตแมวาราคาขาวมีการเปลี่ยนแปลง และสวนใหญจําหนายขาว
ใหพอคารับซื้อมากกวานําไปจําหนายเองโดยจําหนายขาวในทันทีที่เก็บเกี่ยวเสร็จเนื่องจากยุงฉางมี
ขนาดเล็ก การวิเคราะหแนวโนมราคาขาวพบวาในชวงระยะเวลา 15 ปที่ผานมาราคาขาวมีแนวโนม
เพิ่มข้ึนเปนผลมาจากปริมาณความตองการของตลาด และใน 5 ปขางหนาราคาขาวมีแนวโนมเพิ่ม
ข้ึนในอัตราไมมากนัก ความเคลื่อนไหวของราคาขาวขึ้นอยูกับอิทธิพลของฤดูกาลและการเปลี่ยน
แปลงปริมาณความตองการของตลาดภายในประเทศและตลาดโลก
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The purposes of this research were to study 1) marketing mechanism and
circumstances of jasmine rice in the past and present in Chiang Mai province; 2) factors
relating marketing mechanism and circumstances of jasmine rice in Chiang Mai province;
and 3) price-trend analysis of jasmine rice and alternatives in production and sale of
growers in Chiang Mai province. The data were collected by the use of questionnaires
with 420 samples that inculded 380 jasmine rice growers in Doi Saket and Sankumpang
districts, and 40 rice-mill and wholesaler  enterprises in Chiang Mai. The data were
analyzed through the application of SPSS programme by frequency, percentage,
standard deviation and mean. Price-trend analysis was analyzed by the use of time series
data method.

The findings revealed that marketing mechanism and circumstances of
jasmine rice in the present did not differ from that of the past. Most growers received the
yields of jasmine rice in crop year 1999/00 ranging 600-649 kilograms per rai, which was
similar to those in 2000/01. The growers separated their plant action areas by growing
jasmine rice for the market, and RD.6 for home consumption. In crop year 1999/00 most



growers sold their yield at 7.05-7.50 baht per kilogram and 6.50 baht per kilogram in
2000/01. Most of them were informed about the rice price from paddy dealers in their
village and sold it at the price they knew. They did not form a group for processed paddy
rice and milled rice. They sold it to paddy dealers and a few of them changed their
dealers in year 2000/01 because the price offered was low and the number of paddy
dealers in some villages was reduced.

Market support from the government officers revealed that most samples did
not receive appropriate support. A few of them received it through some training courses
in marketing and grouping for processing agricultural products. The information about
production and marketing policy was received through radio and television. The growers’
problems included high price of chemical fertilizer and low price of the product.

With regard to the internal factors, it was found that the price did not affect the
production. The change of market price was caused by quantity of rice in the market.
Most growers produced 4,500-6,000 kilograms of jasmine rice in 2000/01. They grew
single-crop and in some areas they grew double-crop rice. Most growers watered their
crop by using water conservancy system. For rice-mills and wholesalers’s buying
behavior, it was found that all of rice-mills owners bought paddy rice from the growers and
most wholesalers bought it from rice-mills. The main decision to buy rice from those
dealers was a long relationship trading. The quantity of rice in each year depended on
their capital. Price quotation depended on rice-mills within the area, and was related to the
market price which was opposite to its quantity. All of rice-mills sold their rice to
wholesalers and consumers, and all of the wholesalers sold it to the customers. The
knowledge of production and marketing, it was found that most growers knew about
production very well, but they used a lot of chemical fertilizer on their farms. Most of them
decided to sell the produce at offered price.

External factors, it was found that a few of growers received support in
production technology that was part of the paddy seed centre for community project.
Additionally, the demand of milled rice from the world market was increased.

The alternatives of production and selling of the growers revealed that the
price did not affect the change derived from their production and most of them preferred



to sell it to paddy dealers than to sell generally by themselves. The growers distributed
their yield after harvesting because they have small-size barn. In the analysis of price-
trend, it was found that a period of the past 15 years trend of the price had increased,
caused by the market’s demand, and there was likely to increase in narrow price-level in
the next 5 years. The moving of the price depends on influential seasons and changing of
rice demand of the domestic market and the world market.
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